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I La collection Agir

La Collection Agir vous propose 7 parcours de
formation prédéfinis, pour vous former a toutes les
phases clés de la vie de I'entreprise.

La Collection Agir allie contenu vidéo et tests
opérationnels pour évaluer vos connaissances avant la
formation et valider vos acquis au fur et a mesure.

Entretien client 1:
Problématique posée

W La pédagogie Agir

Chaque module de formation, de 35 a 45 minutes de
contenu vidéo, est scénarisé comme suit :
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de la théorie

oy i e

apportée par 1 conférence animée par Jean-Paul Debeuret,
au sein de l'association (fictive) de créateurs et dirigeants
d'entreprises : Entreprises & Réussites

de la pratique

apportée par la mise en scéne de 2 entrepreneurs dans leurs
relations avec leurs conseils : expert-comptable, juriste,
consultants ...

ou

r Validation des acquis du module 1 Bl

y

Le parcours du combattant
de tout entrepreneur, devant vos yeux,

en situation réelle et grandeur nature.

I Jean-Paul Debeuret anime les conférences

de I'Association Entreprises & Réussites Post-évaluation
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Révision ou module suivant

Au milieu des années 80, a I'age de 35 ans,
Jean-Paul Debeuret crée et dirige le cabinet
E3C, qui deviendra le troisiéeme cabinet
d'expertise comptable et de conseil en
France. Lors de sa revente, 16 ans aprés
son lancement, le cabinet conseille 14 000
clients et emploie 700 salariés répartis dans 80 bureaux sur
I'ensemble du territoire national.

En 2002,Jean-Paul Debeuret crée FORCES dont la vocation est
d’aider a créer, développer, gérer, rentabiliser et pérenniser les
entreprises.




