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Votre parcours d’autoformation pour :

Démarrer votre activité

Vous avez réalisé toutes les étapes et formalités pour Devenir Entrepreneur, décrites dans 
le guide d’autoformation « Devenir Entrepreneur » de la même collection.

Vous voulez maintenant démarrer votre activité mais avez peur d’oublier une étape ou une 
formalité importante et de rater votre démarrage.

Vos interrogations sont multiples :
• Quels sont les différents partenaires dont je dois m’entourer ?
• Comment choisir mon expert-comptable, mon banquier, mon notaire ?
• Quelles sont les obligations comptables, fi scales et sociales que je dois remplir en tant 

que chef d’entreprise ?
• Comment recruter des salariés et réussir leur intégration ?
• Quels sont les matériels nécessaires à la création et au développement de mon activité ?
• Saurai-je négocier avec mes fournisseurs ?
• Choisirai-je le bon mode de fi nancement pour mes investissements ?
• Quel est le stock nécessaire pour démarrer mon activité ?
• Ai-je suffi samment sécurisé mon environnement juridique ?
• Comment créer une SARL ?
• Quelles assurances dois-je souscrire ?
• Comment dois-je informatiser mon entreprise ?
• Comment organiser ma comptabilité et la tenue de ma caisse ?
• Arriverai-je à attirer de nouveaux clients ?
• Quelles sont les méthodes de vente et les techniques commerciales à ma disposition ?
• Comment mener un entretien de vente ?

Le guide d’autoformation « Démarrer votre activité » vous apporte les réponses nécessaires 
à vos interrogations. Il vous propose 20 étapes à franchir pour arriver à votre but : 
Démarrer votre activité.

Chaque étape est importante : chacune conditionne la réussite des suivantes.

Suivez-les au fi l des pages ou reportez-vous directement à l’étape qui vous intéresse le 
plus. N’oubliez pas que FORCES vous propose des formations vidéo qui complètent les 
connaissances transmises dans ce guide.
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